
Проект: Партнёрская сеть интернет дистрибуции 
 Цели компании в проекте:  

 Увеличение территориального охвата рынка в интернете; 
 Увеличение узнаваемости компании;  
 Увеличение узнаваемости продукции брендов; 
 Развитие сети партнёров компании в экономически значимых регионах России и странах СНГ; 
 Сокращение времени получения продукции конечным потребителем;  
 Увеличение скорости оборота капитала;  
 Увеличение прибыли компании. 

 Цели Партнёра в проекте: 
 Работа с компанией лидером отрасли; 
 Расширение высоколиквидного ассортимента продаваемой продукции; 
 Увеличение прибыли компании за короткий промежуток ( min. 6 месяцев); 
 Выход на высокий уровень в развитии компании; 
 Минимизация прямых затрат на развитие компании; 
 Автоматизация процесса торговли; 
 Расширение рынков сбыта; 
 Сокращение времени для поиска поставщиков/продукции; 
 Опубликованная на сайте ООО «Гидравия» авторитетность Партнера; 
 Возросшая цитируемость компании, ассортимента на рынке потребителей 

 Привлекательность проекта для групп потребителей : 
 Физическое лицо –  start up  проект, начало собственного бизнеса; 
 Сервисные организации – занимающиеся ремонтом и обслуживанием гидравлических,  технических  систем и механизмов; 
 Торговые посредники – снабженцы и поставщики оборудования и комплектующих; 

 Для партнёра компания Гидравия предлагает:  
 Готовый интернет магазин с полным функционалом для получения прибыли; 
 Товарное,  графическое,  техническое наполнение интернет магазина;  
 Возможность для размещения в интернет магазине своего ассортимента продукции; 
 Оперативно обновляемую информацию в интернет магазине партнёра –ассортимент, товарные остатки, цена для продажи, цена 

для закупки;  
 Прозрачную систему ценообразования в сети партнёрских интернет магазинов;  
 Техническое, бесперебойное  сопровождение торговли в интернет магазине; 



 Систему менеджмента качества; 
 Обучение по продукции, интернет продажам; 
 Настройку рекламных компаний для магазина партнёра; 
 Оперативное взаимодействие по получению и отгрузки заказов; 
 Возможность одержать победу в конкурентной борьбе. 

 От партнёра компания Гидравия ожидает: 
 Желания использования своих ресурсов для увеличения репутации и прибыли своей компании;  
 Открытость, честность  для ведения партнёрских взаимоотношений;  
 Следование единой стратегии. 



Механизм работы в проекте 
 Схема партнёрской сети 

 

Глобальная онлайн сеть интернет магазинов  партнеров 
  ООО «Гидравия»,  где  ООО «Гидравия» выступает,  как  центр снабжения информацией,  поставкой продукции,  администрирование м сети и  в тоже 

время является равноправным участником онлайн торговли через свой интернет магазин, по установленным  правилам для продажи продукции в 
партнёрской сети. 

 Интернет магазин ООО « Гидравия» маркет.промрукава.рф 

http://%D0%BC%D0%B0%D1%80%D0%BA%D0%B5%D1%82.%D0%BF%D1%80%D0%BE%D0%BC%D1%80%D1%83%D0%BA%D0%B0%D0%B2%D0%B0.%D1%80%D1%84/?


Услуги для Партнёра 
 Стоимость/наименование пакета/время пользования 

 
 
 
 

 Функционал интернет магазина 

Пакет услуг Стандартный Профессиональный Бизнес 
Характеристики        

Ассортиментная ёмкость магазина единиц продукции 5 000 15 000 40 000 

Ассортимент по продукции ООО "Гидравия" 350 2 500 5 000 
Доступ к аккаунту пользователей 2 5 15 
Синхронизация с 1С:Предприятие есть есть есть 
Оперативное обновление информации в магазине (товарные 
остатки,  цена для продажи,  цена для закупки) 

есть есть есть 

Инструменты SEO-продвижения и маркетинга есть есть есть 
Доступ к единой системе коммуникации с клиентами есть есть есть 
Расширенная система ценообразования для клиентов  нет  нет  есть 

Дополнительные приложения и интеграции есть есть есть 
Интеграции с маркетплейсами есть есть есть 
Интеграции с соц. сетями есть есть есть 
Доступ к системе аналитики есть есть есть 
Круглосуточная техподдержка без ограничений есть есть есть 
Домены "ххх.промрукава.рф ",де "ххх" информация о партнёре есть есть есть 

Размещение информации о партнёре на сайте: промрукава.рф есть есть есть 

Размещение информации о партнёре на сайте: 
маркет.промрукава.рф 

есть есть есть 

Расширенные инструменты управления сайтом нет  есть есть 
Настройка, запуск, аналитика рекламных компаний в Яндекс 
Директ  

Дополнительная услуга 

Пакет услуг Стандартный Профессиональный Бизнес 
Период пользования (месяцы) 12 12 12 
Сумма за  пакет услуг + Синхронизация с 1С на  12 месяцев  (руб) 55 050 82 200 140 130 



 Ассортиментная линейка проекта ООО "Гидравия" 

Пакет услуг Стандартный Профессиональный Бизнес 
 РУКАВА ПРОМЫШЛЕННЫЕ * * * 

РУКАВА ВЫСОКОГО ДАВЛЕНИЯ     * 
РУКАВА ТЕРМОПЛАСТИКОВЫЕ   * * 
 РУКАВА ТЕФЛОНОВЫЕ PTFE   * * 
ЗАЩИТА ДЛЯ РВД   * * 
ФИТИНГИ И МУФТЫ ДЛЯ РВД     * 
ФИТИНГИ И МУФТЫ ДЛЯ ТЕРМОПЛАСТИКОВЫХ И PTFE РУКАВОВ   * * 

ФИТИНГИ ДЛЯ ПРОМЫШЛЕННЫХ РУКАВОВ   * * 
БЫСТРОРАЗЪЕМНЫЕ СОЕДИНЕНИЯ   * * 
КАЛИБРЫ ДЛЯ ПРОВЕРКИ КАЧЕСТВА ОПРЕССОВКИ   * * 
ФИТИНГИ И МУФТЫ МНОГОРАЗОВЫЕ   * * 
ТРУБНЫЕ СОЕДИНЕНИЯ И АДАПТЕРЫ   * * 
ТРУБЫ, ШТОКИ, КРЕПЕЖ ДЛЯ ТРУБ   * * 
УПЛОТНЕНИЯ   * * 
КРАНЫ, ПЕРЕКЛЮЧАТЕЛИ, ГИДРОЗАМКИ   * * 
ХОМУТЫ   * * 
ОБОРУДОВАНИЕ ДЛЯ РВД И ТРУБ     * 
ИНСТРУМЕНТЫ ДЛЯ ДИАГНОСТИКИ ГИДРОСИСТЕМ   * * 
ОБОРУДОВАНИЕ ДЛЯ ПРОЧИСТКИ ТРУБОПРОВОДОВ * * * 

 

 

 

 

 

 



Схема партнёрской сети 

 



Схема работы проекта 

 

Действия ООО «Гидравия» в проекте 

1. Подготавливает предложение для сотрудничества по проекту для потенциальных партнёров; 
2. Создает макет интернет магазин для партнёра – согласно согласованного с Партнёром  пакета услуг; 
3. Заключает  дополнительное соглашения между Партнёром и ООО «Гидравия»; 
4. Получает оплату от Партнёра за пакет предоставляемых услуг; 
5. Получает от Партнёра информацию для интернет магазина – Логотип,  контактные данные,  сведения о компании; 
6. Готовит течение 5 рабочих дней  к работе интернет-магазин для Партнёра; 
7. Передает готовый интернет магазин Партнёру с наполнением согласно выбранного/оплаченного Партнёром пакета услуг; 
8. Согласовывает с Партнёром уровень отгрузочных цен (зависит от территориальной удаленности Партнёра от склада ООО «Гидравия»); 
9. Согласовывает способ получения продукции Партнёром (самовывоз/доставка); 
10. Размещает информацию о Партнёре в интернет магазине маркет.промрукава.рф и на продуктовом сайте компании промрукава.рф ; 

http://%D0%BC%D0%B0%D1%80%D0%BA%D0%B5%D1%82.%D0%BF%D1%80%D0%BE%D0%BC%D1%80%D1%83%D0%BA%D0%B0%D0%B2%D0%B0.%D1%80%D1%84/?
https://%D0%BF%D1%80%D0%BE%D0%BC%D1%80%D1%83%D0%BA%D0%B0%D0%B2%D0%B0.%D1%80%D1%84/%23js-anchor-contacts


11. Производит обновление информации в интернет магазинах партнёрской сети: 
 Товарные остатки; 
 Цены для продажи продукции в ИМ для покупателя;  
 Цена для покупки продукции партнёром у ООО «Гидравия». 

 
12.  Производит прием , обработку заказов,  отгрузку в адрес Партнёра заказанной продукции; 

 Прием заказа производится через административную панель интернет магазина – доступна администратору интернет магазина; 
 Обработка заказа поступившего заказа от Партнёра производится в течении 30-60минут, ООО «Гидравия»- высылает Партнёру  Счет для 

оплаты (по средствам формы обработки заказа в интернет магазине,  дублирование информации по e-mail): 
 Получает оплату по заказу от Партнёра; 
 Производит отгрузку продукции в соответствии с согласованным с партнёром графиком отгрузок и способом доставки (самовывоз или 

при помощи услуг транспортных компаний). 



 

13. Производит обучение,  консультацию сотрудников Партнёра – по техническим характеристикам продукции,  области применения продукции; 
14. Проводит обучение, пользования интернет магазином,  настройку администрирования интернет магазина; 
15. По запросу от Партнёра проводит настройку, запуск, аналитику рекламных компаний в Яндекс Директ; 
16. Расширяет географию партнёрских отношений – Россия,  страны СНГ; 
17. Расширяет ассортимент проекта. 
18. Пролонгирует/прекращает действие партнёрского дополнительного соглашения. 

 

Действия Партнёра в проекте  

1. Проявляет интерес к участию в проекте; 
2. Выбирает пакет услуг согласно предложения проекта; 
3. Заключает дополнительное соглашение на право участия в проекте и пользования интернет магазином; 
4. Передает информацию для размещения в свой интернет магазин - Логотип,  контактные данные,  сведения о компании; 
5. В период 5 дней с момента оплаты и заключения дополнительного соглашения с  ООО « Гидравия» получает в распоряжение интернет магазин; 
6. Согласовывает с ООО «Гидравия» уровень отгрузочных цен (зависит от территориальной удаленности Партнёра от склада  

ООО «Гидравия»); 



7. Согласовывает способ получения продукции от ООО «Гидравия»  (самовывоз/доставка); 
8. Осуществляет коммерческую деятельность – реализация продукции через интернет магазин; 

Продажа продукции ассортимента проекта через собственный интернет магазин; 
Аналогично механизму действий ООО «Гидравия» в проекте – пункт №5 
Продажа продукции своего ассортимента через собственный интернет магазин;  
Аналогично механизму действий ООО «Гидравия» в проекте – пункт №5 

9. Размещение заказа на ассортимент проекта в ООО « Гидравия»  
 Первоначально-Партнёр регистрируется в личном кабинете интернет магазина  ООО «Гидравия» маркет.промрукава.рф 

 
 Со страниц интернет магазина ООО «Гидравия , из карточек продукции, формирует заказ (кладет необходимую продукцию в 

необходимом количестве в корзину); 
 При последующем размещении заказа Партнёром,  данные Партнёра сохранены в системе интернет магазина ООО «Гидравия» 

маркет.промрукава.рф ,  что позволяет произвести последующие  заказы Партнёром  без повторной регистрации –« Заказ в один клик»; 

 

http://%D0%BC%D0%B0%D1%80%D0%BA%D0%B5%D1%82.%D0%BF%D1%80%D0%BE%D0%BC%D1%80%D1%83%D0%BA%D0%B0%D0%B2%D0%B0.%D1%80%D1%84/?
http://%D0%BC%D0%B0%D1%80%D0%BA%D0%B5%D1%82.%D0%BF%D1%80%D0%BE%D0%BC%D1%80%D1%83%D0%BA%D0%B0%D0%B2%D0%B0.%D1%80%D1%84/?
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